HOMEMONEY
CONSULTORIA

FINANCEIRA

A insignia Homemoney surgiu no mer-
cado em 2006 e avangou com o plano
de expansdo em franchising um ano
depois. Tem sete unidades abertas e
estabeleceu para 2009 uma meta am-
biciosa de crescimento. A marca espe-
ra ter 35 unidades, “ndo mais do que
isso, porque a Homemoney pretende
que todas as lojas facturem e que te-
nham o mesmo acompanhamento.

Queremos uma rede homogénea em
todos os aspectos”, explica David Le-
grant, director da empresa.

Com uma estratégia de marketing bas-
tante agressiva de promog¢io da ima-
gem e dos servigos da marca através
de publicidade, a Homemoney enten-
de que esta postura activa permite o
negécio ir mais além na captagio de
potenciais clientes, ndo se limitando a
esperar que o cliente entre numa das
lojas.

Aderir a rede implica um investimen-
to inicial na ordem dos 25 mil euros,

Sao também apresentados todos os si-
muladores existentes em cada um dos
parceiros, assim como a forma de tra-
balhar desses parceiros e os produtos
por eles disponibilizados”.

Apés o arranque do negécio os fran-
chisados contam com o apoio de uma
colaboradora do franchisador que es-
clarece dividas por telefone e e-mail.
“Temos também o apoio externo que
consiste numa visita as lojas de uma
forma regular (duas vezes por més, no
minimo). Esta visita tem como intuito
perceber as dificuldades e as necessi-

estando neste valor inclui-
do a montagem da loja (o
material informdtico nio
estd incluido) e a forma-
¢ao inicial.

O gestor informa que “o

dades das lojas de forma a tomar me-
didas que ajudem a atingir o objectivo
do franchisaor e de toda a rede que
consiste na maximizagdo da facturagao
e na satisfagio dos nossos clientes”,
conclui.

UM CLIENTE
UM CONSELHO
UM DESEID _
UMA SOLUGAD

perlodo de formagao ¢ de Actividade: consultoria financeira

Investimento inicial: €25 000 + IVA
(inclui o direito de entrada)

Royalties: 10%

Taxa de publicidade: nao disponivel

Area de loja: 50 m2

uma a duas semanas, em
que sio abordados concei-
tos que sdo importantes
para perceber alguns as-
pectos da drea financeira.

‘Na sua opinido, o quadro legal é suficiente
para garantir as boas praticas da activida-
de?

A recente criacdo de uma associacéo que retine varios acto-
res do mercado é fundamental para a imagem e organizacdo
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NUNO LOPES CARVALHO,

O quadro legal presentemente em vigor é insufi- B ertrust

ciente para garantir as boas prdticas da actividade
em questdo. Consideramos que o Banco de Por- Como sécios fundadores da APCC naturalmente subscrevemos o acima exposto. reforcan-
do que somos a primeira associacdo representativa do sector (80% do mercado) e com
independéncia face a qualquer interesse ou rede estabelecida, pelo magnifico contributo
do nosso presidente, Manuel Rodriguez, profissional da banca, com profunda experiéncia

em vdrios mercados e motor da APCC e que de facto tem como misséo a credibilizagdo e

tugal tem de regulamentar esta actividade conve-
nientemente, uma vez que se trata de uma activi-
dade com enorme potencial de crescimento.

LUIS SOUSA

e desenvolvimento sustentado do sector, das empresas de consultoria financeira e por dltimo
Responsavel da Flexi Solutions

dos clientes, ao assegurar que o papel do consultor financeiro assume a importdncia que
tem em outros mercados.

A Associagdo Portuguesa de Consultores de Crédi-

to estd neste momento a avangar com propostas
de dlteracdes legislativas. Entretanto, enquanto TANIA VIEITAS, Administradora Loow
ndo existir um novo quadro legal, o actual constitui

uma boa base. E preciso garantir que é cumprido.

E fundamental que exista uma associacéo profissional com ges-
tdo independente, que defina os mais altos padrdes de actuagdo

Homermoney desta actividade. A profissionalizagéo do sector e a clarificagéo

Consultoria Financeira

das suas dreas de actuagdo sdo um caminho fundamental a per-

Relativamente ao quadro legal acreditamos que a correr para que esta seja reconhecida por todos, alids como jd o

criacdo de uma associagdo vem acrescentar valor  é a nivel mundial. A coesdo dos intervenientes é fundamental. Pensamos que a APCC
— Associacdo Portuguesa de Consultores de Crédito estd no caminho certo, a realizar um

trabalho importante e liderada por pessoas capazes e conhecedoras deste sector.

e defender os interesses e o papel do consultor
financeiro, bem como do nosso cliente final.



